Mgr. Bc. Petr Friesinger

Moje krédo: , Nejzaludnéjsim nepfitelem vsech teorii je praxe.”

Petr Friesinger vystudoval obor ucitelstvi na FTVS UK a nasledné také andragogiku

a personalni fizeni na FF UK v Praze. Od roku 1998 pusobil v nékolika velkych korporacich
ve finan¢nim sektoru, kde mél v rdmci obchodni divize na starosti sekce vzdélavani

a metodiky. Zde ved| tymy trenérl a Skoliteld, vénoval se aktivné rozvoji managementu

i obchodnik(i dané spolecnosti.

Svoji profesni drahu zahajil ve spolecnosti Generali, ndsledné potom plsobil i ve
spole¢nostech Winterthur, Credit Suisse, Allianz, Aegon ¢i UNIQA. Z pozice regionalniho
trenéra a KAMa, na které se aktivné vénoval obchodni ¢innosti i budovani tymu poradc,
se postupné vypracoval do pozice reditele odboru vzdélavani a tréninku.

Sam absolvoval mnoho rozvojovych projektl a tréninkovych akademii. Mj. je
absolventem mezinarodniho projektu IMAS (International Management Academy for
Sales) spole¢nosti UNIQA International ve Vidni. Dale je kou¢em akreditovanym MSMT na
zdkladé dvouletého kurzu Kognitivné-behavioralniho koucinku.

e Vroce 1998 prechazi z pozice zastupce reditele bilingvniho gymnazia do soukromého sektoru.
e Odroku 2012 pracuje jako externi lektor a trenér spolupracujici s nékolika vzdélavacimi spole¢nostmi.

e Vroce 2017 zacina spolupracovat se spolecnosti Alternation, spol. s r.o., kde se hned od zac¢atku zapojuje
do vétsiny jejich projektl, véetné individuadlniho koucinku ¢i konzultantské cinnosti.

Nejoblibenéjsi kurzy:

e Efektivni komunikace a prace se zpétnou vazbou — praktické workshopy pfizpisobené potiebam cilové
skupiny

e Timemanagement a stanovovani priorit — cyklus trénink zaméreny na zvyseni efektivity prace za
soucasného udrZeni work-life balance

e Konzultativni prodej — trénink obchodnich dovednosti pro poradce a obchodniky

e Manazerska akademie — soubor seminarl a naslednych workshop( a tréninkd pro zacinajici i seniornéjsi
manazery

e Assessment Centre/Development Centre — propojeni metody AC/DC (pfipadné Sales Bootcamp)
s navazujicim praktickym tréninkem

¢ Vyjednavani —jak dosahnout mozné i nemozné v rliznych situacich
e Trénink trenérti — dovednostni trénink komunikacnich a prezentacnich dovednosti pro lektory

¢ Individualni koucink — behavioralni koucink cileny predevsim na management

Reference:

e Allianz poji$fovna, ASSA ABLOY, Barum Otrokovice, CCS, Continental Matador Rubber SK, CSOB Banka,
Daktela, EPET, Europska komisia v SR, Europasta, Explosia, Hrdlicka, JRK SK, Kooperativa, Krajska
hospodarska komora KK, Magna Nymburk, Masarykova univerzita Brno, Mesit, Metlife SK, MOL, MPSV,
MZCR, MONETA Money Bank, ONIO, Panalpina, PBS, PM-TECH, Prillinger, Rekomont, Skoda Auto,
Telefonica 02,T-Mobile, Unipetrol, Veolia, Wirth, XELLA, ZPMV a dalsi
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